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Онлайн-платежи: новая функция на маркетплейсах 
VirtualExpo Group

Марсель, 14 июня 2021 - В июле 2020 года компания VirtualExpo Group официально 
запустила 6 маркетплейсов B2B. Это нововведение было направлено на то, чтобы 
улучшить опыт покупателей B2B и помочь им в принятии правильного решения о 
покупке с помощью двух инструментов — компаратора продуктов и интерфейса 
переговоров. Теперь покупатели могут легко осуществлять поиск продукции онлайн, 
находить ближайшего поставщика, получать сметы и вести переговоры с продавцами. 

Онлайн-платежи: ключевое нововведение для VirtualExpo Group
Постоянно стремясь улучшить опыт пользователей, VirtualExpo Group представляет 
новую функцию, полностью отвечающую третьей части своего слогана — Compare - 
Connect - Buy.
Покупатели B2B теперь могут принимать сметы продавцов и оплачивать их 
непосредственно онлайн. 

Пока что эта функция доступна только для покупателей, находящихся во Франции и 
оформляющих заказ у французских продавцов. Запуск международных платежей 
планируется на следующем этапе.

Простая и безопасная оплата
Чтобы предложить покупателям эту новую функцию, компания VirtualExpo Group 
заключила партнерство с Mangopay, одним из лидеров европейского рынка платежных 
услуг. Mangopay — это безопасная и простая платежная система, обеспечивающая 
онлайн-транзакции без комиссии. 

Для оплаты покупателю предлагается два варианта:
• оплата по банковской карте при заказе до 2500€,
• оплата банковским переводом. 

Узнайте больше об основных тенденциях в онлайн-торговле B2B,  ознакомившись со 
статьей VirtualExpo Group о решениях для онлайн-платажей

Пресс-релиз

О VirtualExpo Group
VirtualExpo Group включает в себя шесть специализированных маркетплейсов: 
AeroExpo (авиационная промышленность), AgriExpo (сельское хозяйство и 
животноводство), ArchiExpo (архитектура и дизайн), DirectIndustry (промышленность), 
MedicalExpo (медицинское оборудование) и NauticExpo (судоходство и яхтинг). Цель 
VirtualExpo Group — помочь всем покупателям B2B принять правильное решение о 
покупке. Эти шесть маркетплейсов насчитывают более 1 миллиона наименований 
продукции и получают 11,7 миллионов посещений в месяц.
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